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RESUMO PROFISSIONAL

Profissional em transicdo para analise de dados, com 6 anos de experiéncia usando dados para tomada de
decisdo em vendas. Certificagdo Google Data Analytics e projetos praticos em SQL, Python e Power BI.
Combino pensamento analitico com visdo de negdcio adquirida na gestéo de carteira de R$2M+.

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

Executivo de Vendas — DistribuidoraBR
2021 — 2025

» Andlise de métricas de vendas (ticket médio, converséo, churn) em Excel e CRM para identificar
oportunidades de crescimento

* Criacao de relatdrios semanais de performance com dashboards no Excel para apresentagdo a diretoria

* Gestao de pipeline de vendas com 80 contas ativas (R$2,4M anuais), usando dados do CRM para
priorizacé@o

* Identificacéo de padrfes de sazonalidade que resultaram em ajuste de estratégia e aumento de 15% no
faturamento Q4
Vendedor Interno — LojaMax
2019 — 2021

* Andlise de dados de vendas por categoria de produto para otimizacdo de estoque

» Implementacéo de planilha de controle de indicadores (meta, realizado, gap) que foi adotada por toda a
equipe

PROJETOS EM ANALISE DE DADOS

Dashboard de Vendas — Power Bl
Dashboard interativo com dados reais de e-commerce (Kaggle), com analise de receita por regido,

sazonalidade e performance de produtos.

Anélise Exploratéria — Python
Projeto com dataset de 50 mil registros: limpeza de dados com Pandas, visualizag6es com Matplotlib e

Seaborn, andlise de correlacdo entre variaveis.

FORMACAO ACADEMICA

Gestdo Comercial — Universidade Positivo (2017-2019)

CERTIFICACOES

» Google Data Analytics Professional Certificate (2025)
* SQL — HackerRank (Intermediate) (2025)
* Python para Andlise de Dados — Coursera / IBM (2024)

HABILIDADES

Técnicas: SQL, Python (Pandas, Matplotlib, Seaborn), Power Bl, Excel avancado (Tabela Dinamica, PROCYV,
macros), Google Sheets, CRM (Salesforce)

Analiticas: Andlise exploratéria de dados, storytelling com dados, KPIs, métricas de vendas, dashboards,
visualizacédo de dados

Negdcios: Visdo de negdécio, comunicacdo executiva, gestdo de stakeholders, negociacao



